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Technico-Commercial

Vous recherchez un Technico Commercial expérimenté ?

Je peux vous apporter les compétences que vous recherchez.

Avec une expérience de plus de 20 ans dans l'approche directe de de clinetèle diverses telle que la grande distribution,
magasins indépendants, j'ai pu acquérir une aisance significatives dans la négaciation de vente.

Je suis disponible immédiatement et reste à votre disposition pour vous rencontrer et examiner la possibilité d'une
collaboration.

Expérience professionnelle

Janvier 1995
Décembre 2006

Technico-Commercial
Mission : Secteurs: Centre, Lorraine, Alsace, Bourgogne et Franche-Comté
Clientèle : magasins traditionnels, Mr Bricolage, Bricorama, Castorama, magasins de
groupements centrales d’achat

Bilan : C.A. : 775 000 € détails + entrepôts

Juillet 1989
Janvier 1995

Responsable de Secteur
Mission : Secteurs : Rhônes-Alpes, Auvergne
Responsabilités des centrales régionales : Actions promotionnelles,
prospectus pour différents produits saisonniers (Leclerc, DOCKS de France,
Centre Auvergne: magasins ATAC, Mammouth)

Septembre 1987
Février 1989

Attaché Commercial - Administration des ventes
OLCOVEN

Mission : Comptabilité fournisseur
Gestion de stock
Logistique

Janvier 1987
Juin 1987

Délégué en Pharmacie - Laboratoires MILUPA
BAGNOLET

Mission : Secteurs : Rhône-Alpes
Visites d'officine
Conseils en produits pharmaceutiques

Janvier 1986
Novembre 1986

Attaché commercial
BDF Tesa

Mission : Secteurs: Bourgogne, Franche-Comté
Clientèle: papeteries
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Diplômes et formations

Septembre 1985
Décembre 1985

Ecole de vente des entreprises JOB SCHOOL
Attestation Techniques de Vente

Septembre 1983
Juin 1984

Saint Bernard
Bac comptabilité Gestion

Compétences en informatique

Logiciels
Traitement de Texte : WORD
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